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I- Etablir son budget

a) Statuer rapidement sur les participants du 
groupe

- Leur nombre
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- Leur nombre

- Le montant de leur participation

- Les dates de règlement



I- Etablir son budget

b) Dresser la liste des dépenses du groupe:

- Cotisation nationale * nombre de membres du groupe
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- Budget semaine en diocèse * nombre de membres du 
groupe

- Budget total du transport = billet d’avion + billet de 
train éventuel + liaisons internes …

- Matériel nécessaire au groupe (pharmacie, caméra...)



I- Etablir son budget

c) Etablir les recettes du groupes

- Le montant des participations des membres
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- Le montant des participations des membres

- Les subventions collectives



I- Etablir son budget
d) En déduire le montant qu’il reste à démarcher et 
préparer un plan d’action

- Réfléchir aux petits boulots envisageables
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- Réfléchir aux petits boulots envisageables

- Penser aux produits dérivés 

- Réfléchir aux partenaires potentiels

�Répartir l’argent à rassembler
en fonction de ces 3 axes



I- Etablir son budget

e) Préparer une plaquette de présentation du 
groupe pour les partenaires
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Eléments clés: nombre 
de membres du groupe 
partant, budget 
prévisionnel, description 
du projet…

�Il faut donner envie !



I- Etablir son budget

� Adapter son discours en fonction de 
l’interlocuteur
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II- Conclure des Partenariats

a) Utiliser les contacts de chacun dans son entourage

- Demander à chaque membre du groupe de contacter le 
maximum (au moins 5 personnes) de leur entourage (travaillant  
par exemple en entreprise) en leur transmettant de manière 
personnalisée votre plaquette
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personnalisée votre plaquette

- Demander à chaque réunion les retours de ces contacts

- Plus tôt cela est fait, mieux c’est (les budgets annuels sont 
souvent clôturés très tôt.)



II- Conclure des Partenariats

b) … mais surtout penser LOCAL

– Aux subventions des collectivités locales 

et associations
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• Conseil Régional

• Mairie

• Lion’s club 

• Rotary Club….



II- Conclure des Partenariats

b) … mais surtout penser LOCAL

– Aux réserves parlementaires

ATTENTION : adresser son dossier au député avant 

le 15 octobre !
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le 15 octobre !



II- Conclure des Partenariats
b) … mais surtout penser LOCAL

- Aux commerçants locaux (qui vous sponsoriseront avec 
des plus petites sommes mais qui seront sûrement plus 
nombreux) 

• La boulangerie
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• La boulangerie
• Le pressing en face de l’église contre de la 

distribution de tracts en boites aux lettres, 
de la visibilité sur vos stands en sortie de 
messe….



II- Conclure des Partenariats
b) … mais surtout penser LOCAL

- Aux animations de votre ville (brocantes et vide 
greniers, vente aux enchères, tombola, services à la 
personne, organisation d’événements …)

� Organisation d’un  thé dansant pour les personnes 
âgées
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Organisation d’un  thé dansant pour les personnes 
âgées

� Organisation d’une soirée-concert pour les ados
� Ensachage en supermarché
� Brocantes, vide-grenier
� Ventes de charité
� Ventes de produits locaux

(savons, confitures..)



II- Conclure des Partenariats

b) … mais surtout penser LOCAL

- Aux dons de proches déductibles d’impôts

(grands-parents, cousins, voisins…)
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II- Conclure des Partenariats

c) Etablir des partenariats sur-mesure

- En termes de don 
(Un petit commerce ne donnera pas la même somme qu’une 
grande entreprise)
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grande entreprise)

- En termes de préférence 
(Certains donateurs préfèreront soutenir le groupe et d’autres 
plutôt un membre à part entière ayant plus de difficultés)



II- Conclure des Partenariats

d) À la sortie de la messe

- Informer suffisamment en amont et faire participer la paroisse
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- Faire attention à l’affichage des prix :
- Produits alimentaires

- Produits dérivés

�Ne pas brusquer et préférer laisser un prix libre



III- Préparer le terrain pour les prochains 
projets et remercier ses partenaires

a) Préparer une carte formelle de remerciements dès la 
réception du don

b) Prévoir au retour de Rio (rentrée 2013) un « diaporama » 
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b) Prévoir au retour de Rio (rentrée 2013) un « diaporama » 
convivial avec tous les partenaires pour témoigner de cette 
expérience et les remercier encore une fois… Cela facilitera 
les futures demandes de subvention!

c) Dans le cadre d’un parrainage, envoyer une carte 
personnalisée à son parrain



IV- L’avantage fiscal lié au don

�Sur la déclaration d’impôt sur le revenu : réduction 

d’impôt de 66% du montant du don effectué (dans la limite 
de 20% du revenu imposable)
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�Sont concernés : les dons aux paroisses, aux associations 
diocésaines, …

ATTENTION : garder une trace du don (chèque) pour recevoir 
l’avoir fiscal



V- Questions

– A quelles interrogations êtes-vous sujet ?

– Quelles difficultés avez-vous déjà rencontré ?

– De quel(le) aide / encadrement souhaiteriez-
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– De quel(le) aide / encadrement souhaiteriez-
vous bénéficier?
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Merci pour votre attention

et 

Bon courage!


