


I. Bilan des idées mises en œuvre 

II. Quel budget reste-t-il à trouver 

III. Focus sur le sponsoring local 

IV. Focus sur les produits dérivés 

V. Préparer le terrain pour les prochains projets 
et remercier ses partenaires 

VI. L’avantage fiscal lié au don 

Questions 
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- Ce qui a marché 

- Ce qui n’a pas fonctionné 

 

De nouvelles idées à mettre en place ? 
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- Nombre de participants du groupe 

- Budget initial incompressible (transport, 
semaine en diocèse, cotisation nationale, 
santé, …) 

 

- Montant des recettes jusqu’à présent 

 Ce qu’il reste à trouver 
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La plaquette de présentation du groupe pour les 
partenaires 

Eléments clés: nombre 
de membres du groupe 
partant, budget 
prévisionnel, description 
du projet… 

 Il faut donner envie ! 
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 Adapter son discours en fonction de 
l’interlocuteur 
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- Les commerçants locaux (qui vous sponsoriseront avec 
des plus petites sommes mais qui seront sûrement plus 
nombreux)  

 

• La boulangerie 

• Le pressing en face de l’église contre de la 
distribution de tracts en boîtes aux lettres, 
de la visibilité sur vos stands en sortie de 
messe…. 
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- Les animations de votre ville (brocantes et vide greniers, 
vente aux enchères, tombola, services à la personne, 
organisation d’événements …) 
 

 Organisation d’un  thé dansant pour les personnes 
âgées 

 Organisation d’une soirée-concert pour les ados 

 Ensachage en supermarché 

 Brocantes, vide-grenier 

 Ventes de charité 

 Ventes de produits locaux 
(savons, confitures..) 

 

 



Comment mettre en valeur les produits: 
- Communication en amont : affiches, annonces, … 

- Communication sur place : assurer la présence de jeunes 

- Bougies, bracelets, chocolat, … 

 

- Eventuellement, compléter avec une part de gâteau  
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À la sortie de la messe 
 

- Informer suffisamment en amont et faire participer la 
paroisse 

 

- Faire attention à l’affichage des prix : 
- Produits alimentaires 

- Produits dérivés 

Ne pas brusquer et préférer laisser un prix libre 
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a) Préparer une carte formelle de remerciements dès la 
réception du don 

 

b) Prévoir au retour de Rio (rentrée 2013) un « diaporama » 
convivial avec tous les partenaires pour témoigner de cette 
expérience et les remercier encore une fois… Cela facilitera 
les futures demandes de subvention! 

 

c) Dans le cadre d’un parrainage, envoyer une carte postale 
personnalisée à son parrain 
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Sur la déclaration d’impôt sur le revenu : réduction 
d’impôt de 66% du montant du don effectué (dans la limite 
de 20% du revenu imposable) 

 

Sont concernés : les dons aux paroisses, aux associations 
diocésaines, … 

 

ATTENTION : garder une trace du don (chèque) pour recevoir 
l’avoir fiscal 
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MERCI POUR VOTRE ATTENTION 
BON COURAGE! 


